お取り扱い商材の販路をお考えの企業・団体さまへ

この度は、ビジネス助っ人隊にお問合せ頂き、大変ありがとうございました。

ビジネス助っ人隊は、経理・総務面や社員教育、ホームページ制作など多面的に

企業・団体さまのビジネスをサポート致しておりますが、

商材やサービスの販路開拓等を担うチームとして「営業助っ人隊」があります。

「営業助っ人隊」の仕組みは以下となっております。

　　　　　　企業・団体さま　　　　　　　　　　　　　　　ＮＰＯ法人東上まちづくりフォーラム
ビジネス助っ人隊（営業助っ人隊）
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○まずは、次ページの「企業・団体等商材登録申請書」にご記入ください。


	【企業・団体名】



	【担当者名（カナ）】



	【郵便番号、住所】

〒



	【電話番号】


	【ＦＡＸ番号】


	【担当者連絡先メールアドレス】



	【ホームページＵＲＬ】



	【企業・団体概要】

１）資本金
	２）設立年月

	３）従業員数
	４）営業員数

	５）売上高
	６）売上高伸び率（昨年度比）

	７）業種

	８）取扱い商品

	【今回の営業支援ご依頼商品の概要】

１）商品名

	２）商品やサービスの特徴（売り）



	３）現状での販売先、販売ルート



	４）現状の年間売上高


	５）当該商品の発売年月


	６）今後の希望する販売予定先、販売ルート



	７）その他、備考


�





ビジネス助っ人隊（営業助っ人隊）　宛


企業･団体等　商材　登録申請書





記載日


　　　年


　　　月　　日





①「企業・団体等商材登録申請書」にご記入いただき、� HYPERLINK "mailto:info@tojocity.org" ��info@tojocity.org�　宛てに添付でメールをご送付





②「企業・団体等商材登録申請書」を検討し、助っ人隊で扱えるか否かを決定。（情報は助っ人隊全メンバーに配信して検討）





助っ人隊で扱えない場合、理由をつけてご連絡





③助っ人隊の担当が、貴企業・団体を訪問し、詳細条件の打合せを行う。（原則は以下の欄外のような仕切り）





●交通費：助っ人隊が動く場合には、事前に訪問先をお伝えした上で、交通費実費を申し受ける。


●営業報告：Ａ４－１枚程度の営業報告書を提出し、その報告書に対して3,000円を申し受ける。


（営業先や方法等については、その都度助っ人隊メンバーと打合せし、細かく設定する）


●コミッションフィー：販売価格（企業等に対しての販売卸値価格）の10～15％程度をベースに販売手数料を設定する。





④打合せでの合意に基づいて、契約書（販売支援契約書）をとりかわす。








